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122 Aziende/Ritratto di Alias Porte Blindate

Sempre un passo piu avanti

Tra design e tecnologia fin dall’inizio della sua storia Alias Porte Blindate ha saputo emergere
come soggetto originale che ha contribuito a cambiare per sempre il mercato italiano delle porte
di ingresso resistenti all’effrazione. Originale nello spirito aziendale, nella composizione societa-
ria, nel modello produttivo € nel design/by Ennio Braicovich

Pochi oggetti nel mondo delle chiusure e
dei serramenti sono emozionali come le
porte di ingresso. Credo che ognuno di
noi tornando a casa alla sera o ripartendo
da casa al maltino si lasci dietro la chiu-
sura di ingresso un profondo condensato
di sensazioni, sapori, edori, emozioni, af-
felti che trovano compimento in quel ser-
ramento. Certo, al di 1a di questi tratti ci
sono anche aspetti materici, tecnologici,
prestazionali e esteticl, ovvero di design.
Chi ha lavorato moelto su tutli questi aspet-
ti & Alias srl Porte Blindate che ha sede a
pochi chilometri da Piacenza. Questa par-
te dell’Emilia & notoriamente il regno del-
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la meccanica fine italiana e molto rieca di
aziende che operano nel settore delle por-
te di sicurezza. Ne incontriamo il presiden-
te, dott. Dario Vaccari, & il direttore com-
merciale, Giovanni Alberti. Il clima atlor-
no & di grande effervescenza, L'azienda &
dislocata in diversi stabilimenti tutti vici-
ni, frutto dello sviluppo di questi 15 anni.
Alias srl & stata infatti fondata nel 2002 da
Yaccari e dall'ing. Maurizio Castignoli, en-
trambi con importanti esperienze alle spal-
le in aziende del settore. Ancora soci oggi.
Ma perché scegliere il nome Alias?

Lo spiega Vaccari: “Quando sono uscito
dall’azienda in cui lavoravo per fondare

Wing, prodotto
best seller

7‘.

questa realla, mi sono detlo che, pur par-
tendo con una nuova iniziativa, io sarei ri-
masto lo stesso. Da qui Alias, che & solo
un altro nome dietro cui si cela la stessa
identita”,

Qggi I'azienda & rappresentabile in sintesi
con queste tre cifre: 15 milioni di euro di
fatturato, un cenlinaio di dipendenti e una
quota expart del 30% circa. A fronte di un
mercato interno sempre latitante, ma do-
ve 'azienda placentina & ben posiziona-
ta presso i rivenditori di porte e finestre,
I'export tira. E' I'Africa a tirare in guesto
momento. Vi sono mercati nazionali laggitl
che all'improvviso esplodono. E, pol, ¢'é

www.guldafinestra.it
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Dario Vaccari

delle sue specificita, dei propri regolamen-
ti. E quindi ogni test di laboratorio rappre-
senta un bell'allenamento per noi, il nostro
ufficio tecnico, | nostri prodotti, Questo va-
le molto di pit del costo stesso delle pro-
ve, Al di la del fatto che si venda tanto o
poco, il test locale rappresenta una mag-
gior capacita di comprensione dell'identi-
ta del paese in cui effettui le prove e quin-
di una maggior ricchezza per noi, in primo
luogo per il nostro ufficio tecnico guida-
to dall'ing. Michelangelo Maiori. Che rap-

...0gni test di laboratorio
rappresenta un
bell’allenamento per noi,

il nostro ufficio tecnico, i
nostri prodotti. Questo vale
molto di piu del costo stesso
delle prove

Un Albo degli Installatori?

Nel settore delle porte di ingresso antieffrazione
da decenni si parla di un Albo di installatori
qualificati. Se ne parla, se ne parla ma non si
fa. Questa & la realta. Dario Vaccari riflette:
“Abbiamo tentato di formare un albo di
installatori autorizzati. Non ¢i siamo riusciti.
Eun peccato. Ci sono state resistenze e non

da parte nostra”. Eppure nel piu settore dei
serramenti e delle chiusure qualcosa si

sta facendo. Hanno iniziato per i primi gli
installatori di porte tagliafuoco a darsi delle
regole e a fare dei corsi di qualificazione. E’
pronto il progetto di norma per la posa dei
serramenti esterni che sara completato da una
norma sulla qualificazione degli operatori.
Vaccari: “Tutta questa attivita ci da speranza.
L’albo di installatori qualificati & un po’, se
vogliamo, I’anello mancante. Inutile fare delle
belle porte se poi vengono posate male”.

sempre la Cina. Nei contatti che si con-
cretizzano ¢'e sempre un margine di ‘ca-
sualita’, come afferma Vaccari. Per un'a-
zione sistemnalica occorrerebbe fare ana-
lisi di mercato a livello internazionale. Ma
questo & un mondo troppo frammentato.
Farle sarebbe costosissimo,

“Intendiamoci: melto sempre la parola
causalita tra le virgolette perché nei con-
tatti ¢'& sempre un elemento aleatorio ma
aiuta a realizzarli la presenza alle fiere, il
personale commerciale, il sito web oggi
e poi ¢'é sempre |'elemento rassicurante
rappresentato dai tanti rapporti di prova
sui nostri prodotti realizzati da laboratori

di tutta Europa. Quasi in ogni nazione del
vecchio continente”,

Il valore dei test

| test rappresentano per I'azienda un im-
pegno non indifferente di lavoro, tempo e
denaro: “Certo. Ma ho sempre sostenuto
l'idea di fare le prove sia per rassicurare i
clienti che per imparare tanto...". In tanti
anni & la prima volta che incontriamo qual-
cuno che sostiene con tanto entusiasmo |l
valore dei test.

Sempre il presidente di Alias: "Anche se
da tempo vi sono le norme europee sulle
porte di ingresso, ogni nazione conserva

presenta un ottimo riferimento tecnico a
livello nazionale, nelle riunioni in sede Uni
e all'interno del Gruppo Porte di ingresso
di FederlegnoArredo/Edilegno. Parlando di
risorse interne un altro nostro vanto e il
direttore di produzione, ing. Maurizio Ca-
stignoli, che tra I'altro & socio dell’azien-
da, e che & slato direltore di produzione
in importanti aziende del settore prima di
Alias”.

Vaccari sottolinea la diversita dell'azien-
da fin dai suoi primi inizi. Certo all'inizio
si fanno e si offrono i prodotti per la can-
tieristica ma quasi sublto si vira per pro-
dotti nettamente distintivi per il design.
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Fin dall’inizio ci si inspira, grazie al lavo-
ro dell’arch. Roberto Tortellotti, a un de-
sign minimalista, essenziale che ha aiutato
Alias a farsi distinguere e a emergere. Ma
la meccanica, la geometria del prodotto
era fin dall'inizio distintiva. Diversa dalle al-
tre Alias lo & stata fin da subito per tecno-
logia ed estetica. “Abbiamo voluto offrire
un’identitd anche meccanica differenziata
da quella dei competitor”. Grazie all'intui-
to di Castignoli si ricorre non pit alla pres-
sopiegatura, come fanno tulli nel settore,
ma alla profilatura dei componenti base. |
profili cosi prodotti vengono tagliati a mi-
sura e saldali tra di loro al laser. Visitando
I'officina scopriamo che I'azienda non ha
semilavorall in stock.

Che futuro per i rivenditori?

Inevitabile la domanda a Vaccari che cosi risponde: “Questa & una bella

q " h

“Qui si parte da colls di lamiera e |i si tra-
sforma. Alla sera cosl {i ritrovi con 150
porte belle e fatte senza il peso del ma-
gazzino dei semilavorati. Anzi, per la pre-
cislone un magazzino I'abbiamo: & quello
dei coils. Oggi noi produciamo solo quel-
lo che serve oggi. E" un perfetto just-in-
time". Visitando scopriamo la cella di sal-
datura dove un robot ABB opera senza
tregua in un ambiente altamente protetto,
Puntualizza Vaccari: “La cella di saldatu-
ra 'abbiamo progeltata noi. Altri stanno
scoprendo la saldatura al laser solo og-
gi. Questa & una zona dove ¢'& una soli-
da cultura della meccatronica che altrove
non ¢'é".

Chi colse al volo le polenzialita della ‘nuo-

q

Sonoi

nel risp

lavoravo in precedenza prima di creare Alias ho creato la rete della grande

perché con ’azienda dove

allad da:io mi

distribuzione per le porte di ing

che sia un futuro. Difficile credere che Amazon e simili portino via spazi.
C’é il problema della posa. Questo & un prodotto altamente personalizzato

che richiede profe

sta 1o un ostacolo p

nella & il ricett:

ionalita nella gesti
maggiore per la rivendita di porte e
finestre: & 1a diffusione del nero.C’é un problema grande come una casa

Ma ¢’& un altro problema che

nero, che comprano il prodotto e appena usciti dalla grande rivendita

strappano lo scontrino. E pol

olo di tutti quelli che lavorano in

dotto dove .

i ilp
molto probabilmente al nero. Cosi mi dicono”.

ma

g d
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Lingresso di Alias.

va' meccanica fu I'architetto lvo Pellegri
che comprese che Alias era 'unica azien-
dain grado di realizzare quello lui sogna-
va. “Cosi siamo stati i primi a produrre
porte di ingresso con cerniere a scompar-
sa per porle quasi complanari mentre il re-
sto del mercato era fermo sulle porte a
battuta tradizionale. E' stata una vera in-
novazione. £ Wing & stata I'evoluzione di
queste prime porte”.

Wing & uno dei prodotti di punta che pia
ha colto l'interesse dei progettisti. Difficile
chiamarlo porta di ingresso perché & qual-
cosa di pitt che potremmao definire come
I'arredo dell’ingresso, porta inclusa. Un
ambito sempre trascurato dall'industria
del mobile e del design che grazie al de-
sign dell’arch. Ivo Pellegri & diventato un
elegante e utile ambito in cui racchiudere
impianti tecnici, portaabiti, portaombrelli,
portachiavi.

Identita

Nel frattempo il mercato cambiava radi-
calmente passando dalla dominanza del-
la cantieristica delle nuove costruzioni al-
la prevalenza della distribuzione di porte
@ finestre. “E quindi la porta a cerniere a
scomparsa & diventata la porta rasomu-
ro. lvo Pellegri ha colto le potenzialita del
prodotto e le ha sviluppate in appieno di-
segnando un prodotto pit consono all’e-
voluzione del mercato, dei suol gusti, del
cliente finale, dei rivenditori, negli showro-
om con marchi importanti. Alias, mi preme
dirlo, pud dare tutto: dal prodotto da can-
tiere al prodotto dilusso”.

Interviene Giovanni Alberti, il direttore
commerciale, per puntualizzare: "Certo,
noi possiamo produrre per tutti i segmen-
ti dlel mercato. Con una distinzione che ci
rende diversi in piu punti anche per i pro-
dotti base”. E snocciola le differenze.
Cosi Alias appare essere |'unico produtto-
re in grado di fornire tutti i prodotti con va-
lori di trasmittanza termica U =1,3 W/m2K.
Unico a dotare tutte le porte, anche quelle
base, diresistenza all’effrazione in classe
almeno RG3. Primo tra i produttori di porte
blindale a introdurre la rasomuro, un altro
esempio di significativo cambiamento pro-
fondo in un mercato maturo,

Primo a dotarsi di un controtelaio in un
pezzo unico senza punti di saldatura con
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La porta del futuro

Sara eleftronica, non ¢'é dubbio,

idera DarioVaccarl, La domotl
prendera sempre pill piede. ivanzera
il controllo in remoto delle funzionalita
della casa e quindi anche delle
chiusure verticali come le porte.C'e
un futuro straordinario nel prodotto
che dovrebbe essere affidabile, costare
poco, facile da gestire conapp, quindi

dall phone, per
tufti gli utenti.E naturalmente apribile
anche conunachiave.

una conformazione che protegge i cate-
nacci e rende pil difficile I'attacco crimi-
nale e pit facile 'ottenimento della classe
RC3. Un prodotto all’apparenza semplice
ma oggetto di studi approfonditi al punto
che viene descritto come opera di inge-
gnerizzazione. “Tutto cid perché dietro vi &
stata una progeltazione nuova e originale
della struttura della porta blindata e non
frutto di copiature una dopo I'altra come
& stato quasi sempre fatto nel settore. Il
che @& stato un cambio di passo notevole”.
Ma il vero cambio di marcia & stato dato
dalla particolare composizione societaria:
due soci uno al 90% e l'altro al 10%. Uno
impegnato sul fronte commerciale, 'altro
sul fronte produttivo. Una con le antenne
sul mercato per coglierne suggerimenti e
tendenze, I'altro invece impegnato a pro-
durre meglio e a minor costo possibile. Da
un lato il largo mercato e dall'altro il mer-
cato alto di gamma. Con il prodotto eleva-
to che, come succede in campo auto, tra-
scina alla fine il prodotto base apportando
innovazioni di continuo.

Alberti segnala che un’altra filosofia azien-
dale & che i dettagli non sono affatto det-
tagli ma sono elementi essenziali. Affina-
menti e innovazioni avvengono di continuo
sia nelle strutture che negli accessori, ser-
rature, cerniere ecc. Ad esempio: “il 90%
della componentistica & prodotto con no-
stri stampi. Il che non & secondario. Cio
vual dire che sono componenti progetta-
ti ad hoc al nostro interno a differenza di

molti produtiori che comprano quasi tutti
componenti dai fornitori. Questo vuol dire
che le nostre innavazioni Amangono all'in-
terno dell’azienda e non circolano libera-
mente. Sono parte integrante del patrimo-
nio dell’azienda”.

Termica e acustica

E poi ¢'e la termica, oggi cosl importante,
E gia nel 2002 Alias usciva con prodotti
conU, =18 W/m2K, un valore che allora
era rivoluzionario per una porta blindata. I
direttore commerciale evidenzia: "Il primo
progetto di porta prevedeva una struttura
robusta ma lalmente snella da poler esse-
re colbentata da entrambi i lati come un
sandwich con pannelli di polistirene per in-
crementarne la resistenza termica. Questo
ci ha agevolato fin da subito nell'ottene-
re prestazioni termiche superiori. Poi, nel
tempo da 1,8 siamo scesi a 1,3 W/m2K
ma, attenzione, lavorando su un prodot-
to base. Oggi perd siamo scesi ullerior-
mente con lutta la gamma Wing che ha
una trasmittanza termica di 1,0 W/m?K”.
E quindi, aggiungiamo noi, perfettamente
a posto con la legislazione energetica di
Regione Lombardia che impone I'1,0 W/
m?K in zona climatica F, la pit fredda del
Paese. Il progettista ha sempre il problema
di far quadrare la termica con |'acustica,
due prestazioni che spesso fanno a pu-
gni tra di lero. “In ogni caso siamo riusci-
ti a oftenere 40 decibel di fono isolamen-
to con una trasmittanza termica di 1,2 W/

Dal cail alla profilatrice ¢
quindi ai semilavorati destinati
& comporre ks struttura intema
dela parta e il controtelaio

m?K su un prodotto medio” precisa il di-
rettore commerciale.

Vaccari segnala: “La termica sara impor-
tante ma |'acustica & sovrana, Chi vive in
un condominic sente spesso sulle scale e
i pianerottoli voci e rumori provenienti da-
gli appartamenti con porte per niente fo-
noisolate. E' la violazione della privacy. Per
questo il fono isolamento delle nostre por-
te & stato un must di progetto”.

Il deminio della meccanica e della mec-
catronica ha permesso all’azienda di rag-
giungere elevati livelli di manifattura su cui
la direzione commerciale con I'aiuto del-
la direzione arlistica interna e esterna ha
sapulto infondere elementi di stile e di de-
sign. Anche qui tracciando il solco per pri-
ma, Conclude Vaccari che di solito par-
la sempre all'insegna dell’'understament
e non ultilizza mai le iperboli: "Qui den-
tro ¢'& una molla interna che ci spinge fin
dall'inizio a essere un passo pill in 1a del-
la concorrenza. Il nostro arriva sul merca-
to & stalo in effelli una meleora che ha
sconvolto il mercato delle porte di ingres-
s0. Abbiamo sbriciolato veramente la con-
correnza...". Quale allora il segreto? Sve-
la Vaccari: “Ci sono due lipi di aziende:
quelle dominate dal commerciale e quelle
dominate dalla produzione. Questa & do-
minata dal commerciale che pilota le scel-
te aziendali, magari impuntandosi a volte
come succede, E le aziende dominate dal-
la produzione sono destinate a fallire mi-
seramente”.
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Porie d’ingresso antieffrazione

Prasso il Comune oi Tortona (Al & & svolko|l'in-
contro dedicato alle porte dingrass antiefita-
Ziore tra innovazione di prodotto ed evalzio-
e tecnicolpre dazionsls organgzato da Fedkr-
kgroaneds atttaverso Bdlegnofriedos Techo
Benizl. Dopd | saluti del rappresentants del Go-
mune & stato Adolio Boazzo, di Totomlo & Ree
consiglisi incarato ce1Grppe Pate dlinges-
50 di Edilegnoareds @i sui famo parte Allas,
Aesea Abky Italis, B, DLEL, Distte, Olos e
nezia, Cley, Rubner Tueren, Totercloe Be, Tue-
ek Fenon, Vight Security Deors, &l aprie
Havon splegando origine & gl ssopl dal Grup-
po Forte d'ingresse "Il gruppo sicostituises nel
rmarze 2007 rellambito di Bdileg nodrrsco sulls
spirtacl urfesigerzadl agaregagions espressa
dalle aziende del sattore. Dug k mothazion: 1a
necessita di presentarsi unite a vello di compe-
terze & urgenza di fiontegiare la coneornza
provenisnte anche dai meratisster. Patendo
da una sondiisione interna improntata & eomu-
nicaZicns & tragparknza, | Gruppe punta s of-
Triee urimmagine omogenss del sstics per tta-
srmetters all estemo cultura e protessicnalita

Altraverso la rappresentanza di Edilegnodnadc/

B

A

Fecktlegnoarred | Guppo S pone lobittivo
ultericre di e mitare attivita di by presso En-
ti e Ministeri affir:hé prociotts "poda ding s
52" oftenga il giusto reonassiments i ekrmen-
o indispensabie allinte mo della Tl dele oo-
strgioni. Daallora il mercato ha.subito un cam-
biartkrto epotalk: Passancida una fass malto
teeea 8 N calo dela produzions che sirtete-
Zando possiame oosl definie: se prima sui pro-
duceua 10000yl ohil @ forunato aniata a B0
forse 50 & ¢'2 anche ohi ha dowto chiuckre"
Ogai, aggiungo forse per pruderza, ovisonose-
ani ci carnbiarnento & anciarmo verso B ripiess,
grazke a procistievoluti di qualtae certificati |
Gruppo s muows facenao sz oni diobby patehé
questielementi diventing la base della ripresa.
Siluppiame leoneetto di porta multifurgiona-
ke & abblamo lavorato per citenare che ke por-
te dflingressn 6on k oppottune catattefidiche -
enfrassarc nelle detrazioni el €6%. Ci mucwia-
110 anche perche Soio n talia ke potte o ingres-

i
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20 non devono esmere anche resstenti al fucco
REI 200 corme in motti aftri Passi" La sucosssi-
wa tavoka iotonda, maderato dalling. Giuseppe
Grelladellistituto di prove nofifieate CS di Bol-
late (Wllanch che ha gianck esperkrza nel e
i prova su antiffrazions, termica, scustica, &
resisterza al fuces & pove predazionall suiser-
ramenti, havisto ing. Lorereo Foko o Torten-
& Fe g compaonente el Comitato tecnico ckl
Gippo Forte dingresso Ediegnanrieco e ng

Fita o' Alessandio, dell'Uficic Normat va Bdile-
gnodredo affrontare gl aspetti lkadti alla nor-
rratha vigente & Clietio langokd del seftore & ke
solizionitecniche & anche quals messs a pun-
todagli scassinator). Spazioguindi alla normat -

va sullantieffrazione {rieordiame ha tenutc a dire
Fokeoche b diione corretta  "rore o ingresso
resistenti al'efftazione”) EM 1627, ma anche al-
ke prestazioni permeakilita all'aria, residenzaal
werto, perrmeabiita all acous, trasmittarzatemni-
o e potete foncisclarnte. Sula ksisterza sl fuo-
o0 hanne riecrdato Foleo & D" Alessandi B nuo-
va EM 16034 puressendocomparsa in Gazzet -
ta Europssa, al momento la sua sntrata in vgore
&al1 nowemmbre 2019 rma sono possibil ulke o
slittarnenti per 'inio del petiodo di cossisten-
2a. Spazio anche a tutle ke tecniche ormal note
et tentativ ol effrazions commie burnping, chisve
bukata eco. maanshe dele soluzioniche k mi-
gliori sz iendlz produttrice hanne messo a punto
in risposta, "Ricordiarme hanno sottolinesto i -
latoriche ke prestazioni o per 58 ono sstoria-
li non global & doviebbero integrars fra lor a
formare un contributoal comion aibiativo che &
ol Melermento che ta vende o meno un immo-
bike". P i relator s sono soffermati corme sulke
respon sabilta cel diersi attord & parties dal pro-
Gettista. Quanto pol allh posa altrocomponsnte
fonclamentale Rita D' Al szandio ha deordato la
nucve UM 1CE1 8 sulk: tesponzabilth dei diversi
soggettie hadetioched in preparsgione un'alira
narrma sul controli cella posa (n merto aduesta
nartma rimandiarmo allaticon pubblicato su F-
nestra & RPetall 1/2016). In chiusura l'interento
clling. Amnando Zece hi, dirttors dieco Desian
Magazing - Teonnsenel che ha neordato come
cuesto incont o taesia partede "enard dell'in-
nowazione" una seried momenti diconfrontoad
arnpio e sU argormenti chvarsi fra ko,

Porie antieffrazione Oikos
cerlificate UL10 B/C

Il marchio UL indiza la conformila ai sever
reciuisiti o sicurezza per | prodott cireolanti
nel meteato statunitense, sanadkse @ degli
Ermirati Arabl.

Il marchio indica che Iomonime ente (indi-
pendents) autorizzato di eertificazions ha
testato del campioni rappresentativi di uno
specifico prodotto, valutandoli idons ai s2-
wverl standard vigenti in relazions a vari re-
cuisith. Mel caso delle porte blindate realiz-
zate dalla Olkos, il parametro preso in eon-
siderazione, & risultate conforme alle norme
di sicutezza di resistenza al fuoco, la cul
simbologia & UL10 BG
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